
Aziende

Proposta Car Sharing Brescia
con simulazione dei costi



COS’E’ IL SERVIZIO DI CAR SHARING

Cos’è il Car Sharing

Il car sharing è un servizio che permette di avere a disposizione
un’auto solo quando se ne ha un effettivo bisogno. Tale servizio
permette la condivisione di veicoli da parte di più abbonati, con
vantaggi economici, riducendo il traffico urbano, il numero di
veicoli in sosta e l’inquinamento ambientale.

Un uso intelligente in base alle necessità di utilizzo senza i costi diUn uso intelligente in base alle necessità di utilizzo senza i costi di
una flotta sotto-utilizzata comporta notevoli vantaggi sia
economici che organizzativi.
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I VANTAGGI DEL CAR SHARING PER L’AZIENDA 

I vantaggi

▪ Ottimizzazione organizzativa: meno auto di proprietà e un utilizzo 
dei veicoli in base alle reali necessità di mobilità aziendali. 

▪ Interoperabilità con i servizi CS di altre città, (possibilità di 
usufruire dei CS nelle altre città con la stessa SmartCard personale)

▪ Benefit per i dipendenti: agevolazioni per un contratto di uso 
privato del car sharing 

▪ Parcheggio GRATUITO in tutte le strisce blu della città

usufruire dei CS nelle altre città con la stessa SmartCard personale)

▪ Accesso GRATUITO alla ZTL

▪ Tracciabilità dei percorsi (sai sempre chi usa l’auto, quando e 
quanti km percorre)

▪ Possibilità di circolare anche nei giorni di blocco del traffico
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Opzioni a confronto

AUTO A NOLEGGIO

Vantaggi:
•Nessuna incidenza sulla 
struttura del bilancio;
•Previsione dei budget di 
spesa;
•Gestione in outsourcing dei 
veicoli, sgravando l’azienda di 
compiti e spese;
•La società conserva la sua 
capacità finanziaria.

AUTO IN LEASING

Vantaggi:
•Utile per conservare la 
proprietà del bene (con 
opzione di riscatto a fine 
contratto);
•Permette di regolare l’onere 
finanziario dell’investimento.

CAR SHARING

Vantaggi:
•Nessuna incidenza sulla 
struttura del bilancio;
•Previsione dei budget di 
spesa;
•Gestione in outsourcing dei 
veicoli, sgravando l’azienda di 
compiti e spese;
•La società conserva la sua 
capacità finanziaria;
•Controllo dei  dipendenti che 

Svantaggi:
•Impossibilità contrattuale di 
acquistare il veicolo a fine 
contratto;
•Rischi di consegna in tempi 
di qualche mese delle vetture;
•Possibili equivoci sulle 
clausole contrattuali 
sull’assistenza;
• Difficili procedure 
burocratiche per l’assistenza.

Svantaggi:
•Durata del finanziamento 
legata al periodo di 
ammortamento del veicolo;
•Nessuna prestazione di 
manutenzione o assistenza 
burocratica  associata al 
servizio;
•Obbligo di rivendere il 
veicolo sul mercato dei veicoli 
usati.

•Controllo dei  dipendenti che 
utilizzano i veicoli;

Svantaggi:
•Impossibilità contrattuale di 
acquistare il veicolo a fine 
contratto.
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Car Sharing Semiesclusiva

● auto dedicata all’azienda in una
determinata fascia oraria;

● a disposizione di tutti gli altri
utenti fuori dalla fascia oraria
dedicata;

●pagamento anticipato del canone
mensile, con saldo in base al
consumo (garanzia di km 4000
minimi);

Proposta in 
Semi-Esclusiva

PROPOSTE

Esempio 1 Esempio 2

Kilometri acquistati dal cliente per auto 5000 10000

Fascia oraria 8-16.00 8 8

Giorni di disponibilità richiesta media per auto 365 365

TARIFFA ORARIA

Costo annuale orario con tariffa non scontata € 6.083,33 € 6.083,33

Costo mensile orario con tariffa non scontata € 506,94 € 506,94

Costo mensile  orario scontato in offerta € 333,33 € 333,33

Costo annuale orario scontato € 4.000,00 € 4.000,00

TARIFFA CHILOMETRICA

Costo a tariffa standard per km percorso € 0,42 € 0,42

Sconto su tariffa per km percorso 40% 40%

Costo per km percorso SCONTATA € 0,25 € 0,25

Costo annuale chilometrico scontato € 1.250,00 € 2.500,00

TOTALE COMPLESSIVO € 5.250,00 € 6.500,00

minimi);

● sconto 40% sulla tariffa a km

● sconto 45% sull’abbonamento
annuale

● sconto 50% sul deposito
cauzionale

Semi-Esclusiva

Costi sostenuti dal gestore: Acquisto o leasing,
Assicurazione auto, Bollo auto, Carburante, Manutenzione
ordinaria (lavaggi, cambio olio, ecc) e straordinaria (cambio
gomme, riparazioni, ecc), parcheggi gratuiti, libera
circolazione nelle ZTL, possibilità di circolare nei giorni di
blocco del traffico.

TOTALE COMPLESSIVO € 5.250,00 € 6.500,00

Costo annuale chilometrico scontato-minimo garantito (4000 km) € 1.000,00

TOTALE COMPLESSIVO MINIMO GARANTITO € 5.000,00

Condizioni Contrattuali

Cauzione tessere a 8,33€ + IVA cad. € 8,33 cad.

Abbonamento annuale scontato (> 7 dip.) 42 €

Sconto sulla tariffa oraria e km per i dipendenti che aprono un contratto privato 10%

TUTTI I COSTI SI SOTTINTENDONO IVA ESCLUSA
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Car Sharing

● prenotazione 7/7 gg 24/24 h
e 365 gg all’anno.

● sconto del 20% su tariffa
oraria e sconto 40% su tariffa
chilometrica.

● sconto 45% su abbonamento
annuale

Proposta Car Sharing

Condizioni Contrattuali Prezzo Standard Prezzo Scontato

Abbonamento Aziendale per i dipendenti da € 75 a €125 € 42

Costo orario di utilizzo € 2,08 € 1,66

Costo chilometrico di utilizzo € 0,42 € 0,30

Deposito cauzionale SmartCard Personale € 8,33

Chilometraggio minimo garantito al Gestore 4000 km / anno

Simulazione (i valori sono indicativi)

Costi variabili q.tà €

Km annuali acquistati dal cliente per auto 4000 € 1166

Utilizzo orario stimato settimanale (per 52 settimane) 8

● sconto 50% sul deposito
cauzionale

Costi sostenuti dal gestore: Acquisto o leasing, Assicurazione auto,
Bollo auto, Carburante, Manutenzione ordinaria (lavaggi, cambio
olio, ecc) e straordinaria (cambio gomme, riparazioni, ecc), parcheggi
gratuiti, libera circolazione nelle ZTL, possibilità di circolare nei giorni
di blocco del traffico.

Ore annuali di disponibilità richiesta per auto 416 € 693

Totale costi variabili € 1.860,00
Costi Fissi cad totale

Deposito cauzionale (x 10 persone) € 8,33 € 83,3

Abbonamento aziendale (x 10 persone) € 42 € 420

Totale Costi Fissi € 503

Totale complessivo Simulazione € 2.363

TUTTI I COSTI S’ INTENDONO IVA ESCLUSA
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Abbonamento PRIVATO 
Dipendenti

Abbonamento PRIVATO
Collaboratori 

€ 42 € 62

���� Vantaggi sull’attivazione di 
un contratto privato



MODALITA’ DI UTILIZZO
▪Rilascio della SmartCard personale con la sottoscrizione dell’abbonamento;

▪Prenotazione (on-line o al call center) dell’auto prescelta;

▪La SmartCard personale registra automaticamente la prenotazione;

▪La SmartCard personale permette l’apertura del veicolo prenotato.

La SmartCard personale può essere legata a due diversi tipi di contratto
(separati o combinati), e permettono di utilizzare le auto sia per motivi di lavoro
che privatamente:

Modalità di utilizzo

che privatamente:

1. CONTRATTO AZIENDALE: utilizzo della SmartCard personale con contratto
aziendale. I consumi vengono addebitati sulla fattura mensile aziendale,
indipendentemente dal tipo di condizioni contrattuali siglate con l’azienda. (on-
demand o semiesclusiva)

2. CONTRATTO PRIVATO: utilizzo della SmartCard personale con contratto
privato. I consumi verranno addebitati su fattura mensile personale.
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Non hai l’auto in semiesclusiva? Qui puoi trovare le auto Car 
Sharing Brescia…

Piazza Vittoria
Via IV Novembre
1 Fiat 500 e 1 Fiat Panda

Spedali Civili
Piazzale Padre Pio
1 Fiat Panda
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Roncadelle
Negozio IKEA 
Brescia
1 Doblò Cargo

Brescia2 
Via Malta
1 Fiat Grande Punto

Piazzale Arnaldo
1 Fiat 500



Adesione ad uno stile sostenibile per il rafforzamento 

dell’immagine d’impresa e della reputazione. 

LA CAMPAGNA D’IMMAGINE

Uno dei criteri che creano l’immagine d’impresa 
è infatti la sensibilità alle tematiche ambientali e 

alla qualità di vita dei cittadini.

AZIONI DI COMARKETING

Rafforza l’immagine 
d’impresa

AZIONI DI COMARKETING
tra l’azienda e il Car Sharing Brescia per promuovere eventi e 

iniziative che sostenendo lo stile sostenibile migliorano la 
vivibilità in città. Anche questo rafforza positivamente 

l’immagine d’impresa.

d’impresa
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Fai una valutazione di mobilty management
PRIMA DI SCEGLIERE…

√ compilando il questionario di valutazione della mobilità: per
effettuare delle valutazioni precise sulla mobilità aziendale, eliminando gli
sprechi

Il questionario è reperibile sul sito www.carsharingbrescia.it oppure su richiesta a info@carsharingbrescia.it

√ ottimizzazione gestione delle flotte:

La situazione classica: una flotta il cui utilizzo non è ottimizzato. Cinque mila
km annui per auto, tagliando annuale con gomme deformate, batteria
scarica: è una flotta che invecchia senza uso. Nessun reale controllo sugliscarica: è una flotta che invecchia senza uso. Nessun reale controllo sugli
utilizzi, solo report occasionali cartacei.

La soluzione: ottimizzazione dell’utilizzo della flotta. Rilievo dei
chilometraggi e delle scadenze, rilievo dei consumi di carburante. Conoscere
i reparti/settori/persone che realmente usano le vetture, sapere chi prenota
ripetutamente la vettura e non la usa. E ancora uso esclusivo delle auto di
rappresentanza o condivisione di altre solo per i clienti. COME: con un
software e un dispenser di chiavi gestito dal software.

Il dispenser chiavi
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Il nuovo contenitore di beni e servizi per una mobilità sostenibile dedicati alla persona

√ Beni e servizi che riducono la necessità di spostamento e 
favoriscono la mobilità sostenibile acquistabili on-line
√ Addebito dei costi in busta paga, anche dilazionabili

√ SERVIZI  E BENI  ACQUISTABILI:
Tutti gli altri servizi e 
beni on-line

▪abbonamenti al trasporto pubblico
▪servizi di mobilità casa-lavoro
▪convenzioni con esercizi commerciali per consegna a 
domicilio

e tanti altri servizi modulabili in base alle necessità che l’azienda vuole 
offrire ai propri dipendenti/collaboratori

√ SERVIZI  E BENI  ACQUISTABILI: beni on-line
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Quali aziende: La maggior parte (92%) delle aziende che utilizzano il
car sharing sono di piccole–medie dimensioni e private. Solo l’8%
appartiene alla PA.

Risparmio garantito: le auto aziendali percorrono mediamente circa
1150 km/anno e il risparmio medio con il Car Sharing rispetto all’auto
di proprietà è in media € 1700/anno per auto.

DAL REPORT DEL 4°°°° FORUM  NAZIONALE  ICS (Iniziativa Car Sharing) – febbraio 2009 

Perché abbonarsi: la praticità del sistema come

Frequenza di utilizzo: Il 37% delle aziende usa l’auto da 1 a 3 volte al 
mese, il 31% la usa da 1 a 3 volte la settimana. Statistiche del 4°°°°

Forum nazionale ICS
Perché abbonarsi: la praticità del sistema come
primo motivo di stipula del contratto. Soprattutto per
lo spostamento dei dipendenti sia in città che fuori
città, è utilizzata anche per il trasporto merci (15%),
oltre che per l’accompagnamento dei clienti (14%).

Gli effetti: il 27% delle aziende dichiara una
DIMINUZIONE dei costi sostenuti per gli
spostamenti. Nel 49% dei casi è stato possibile
diminuire il numero delle auto di proprietà in
azienda.

Forum nazionale ICS
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Car Sharing Brescia
Corso Magenta, 51

25121 Brescia

T +39 0302053573 – F +39 0302808652

Responsabile Commerciale: 

Contatti

Responsabile Commerciale: 
Azzurra Smolari – cell. 393 9438145 - a.smolari@carsharingbrescia.it

Gestore del Servizio MUOVOSVILUPPO scrl  

Via Castelfidardo 11 – 35141 Padova

T +39 0498597474 – F +39 0498729231

13


